Anecdote phare 2

Mali Finance
La Réussite dans la Planification grace a Mali Finance et I'lmpact de
la Formation Micro Plan

Mali Finance a renforcé les capacités des agro entrepreneurs en matiere « d’esprit
entreprise et de gestion » leur permettant de monter leurs propres affaires et de
s’impliquer dans 1’¢laboration de leurs plans d’affaires. La session de formation en Micro
Plan de Making Cents organisée du 22 au 29 Avril 2005 & Ségou entre dans le cadre des
nombreux services en matiére de montage d’affaire des activités de la composante BDS
de Mali Finance. En tout, 34 membres, dont 20 femmes, d’entreprises privées et
associatives ayant entre 3 et 16 ans d’expérience, ont participé a la formation.

La formation Micro Plan est interactive et s’articule autour de 4 modules: les
fondamentaux des affaires, la simulation d’affaires, la planification des affaires et le
I’acquisition d’idées en matiere d’affaires. La formation permet d’acquérir des
connaissances en matiére de gestion des affaires, de gestion financiere et en notions de
base pour I’élaboration de plan d’affaires. Elle a été choisie pour des raisons
stratégiques et pédagogiques car il s’agit d’une action fédératrice mettant les agro
entrepreneurs en relation directe avec BDS, leur prestataire de service.

. Mali Finance a révolutionné la vie des
i, femmes d’un réseau qui compte plus
d’une trentaine d’associations a Ségou.
Leurs chiffres d’affaires ont doublé
apres la formation et I’application des
principes MicroPlan. Mme Sylla
Ballelé Touré, une transformatrice
d’aliments de I’association
Bamananton créée en 2002, a suivi la
)| formation MicroPlan qui s’est avérée
utile pour elle et 1’association, car elle
partage les connaissances acquises avec
les autres membres de son association.
Avant la formation, elle ne faisait que
de I’oignon séché.
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Le magasin de vente des femmes des associations a
Ségou est ouvert au centre ville.



que les fruits. Elle a méme initié ses propres affaires parallelement a celles de son
association en faisant du fonio séché, du djouka, du dégué et de la viande. Mme Sylla,
parlant au nom des autres membres du réseau, affirme que « La plus grande réussite de
cette formation pour nous est la planification - nous n’entamerons plus rien avant de tout
planifier.»

Depuis lors, ses produits sont d’une meilleure qualité et sont mieux vendus: « Grace a
Mali Finance, mes revenus ont augmente, car je vais plus vers les clients et je fais de la
publicité a la radio. Les acheteurs sont plus attirés par la présentation des produits qui
est désormais plus détaillée et professionnelle », avoue-t-elle.

L’association n’avait jamais demandé un prét et placait son argent dans une petite caisse
appelée CAMEC et la vendeuse de la boutique était payée mensuellement.

Mme Kanté Aiché Coulibaly,
une autre bénéficiaire de la
formation MicroPlan, fait partie
de I’association « Sigida
Nietaga» qui compte 100
membres et exploite 20 hectares
pour la riziculture. Elle met en
application les  connaissances
acquises a la faveur de la
formation de MicroPlan et les
partagent avec les autres
membres de son association.

Toute comblée, Mme Kanté
déclare : «La formation de Mali
Finance a révolutionné notre
vente de riz. Maintenant nous
faisons le stockage du riz aupres
de I’Office du Niger et attendons
que les prix grimpent pour le
vendre. Un cahier comptable, ou
tout est note, est maintenant tenu
par [’association. Grace a la
planification, nous réalisons des
bénéfices, ce que nous ne
faisions jamais auparavant.»

La production et la commercialisation du riz sont devenues
encore plus plrofitables aprés la formation Micro Plan



Gréce a la formation MicroPlan de Mali Finance, Mme Kanté Aiché Coulibaly a méme
obtenu une subvention de PASAOP et les bénéfices en tirés sont désormais verses dans
des comptes d’épargne a Nyesigiso et a la BNDA.

Depuis plus de vingt ans, Mr Ousmane
Niangado fait de I’embouche et travaille seul.
Mali Finance est entré dans sa vie grace a
I’orientation de M. René Alphonse, président de
I’ Association de la Filiére bétail.

C’est ainsi qu’il a été formé. Ce qui est une
fierté pour lui : « La formation de Mali Finance
a été tres bénéfique pour moi car j’'ai acquis
beaucoup de connaissances. J'associe mes fils
a mon activité et je les paye par achat de
bétails. lls auront un salaire mensuel dés qu’il y
aura un prét au niveau d’une Institution
financiere. Mali Finance m’a appuyé dans
[’élaboration mon plan d’affaire et [’obtention
d’un prét d'une banque.»

Mr Niangado verse ses bénéfices dans un compte Mr Ousmane Niangado, éleveur
d’épargne a la BNDA.

Gréce a la formation Micro Plan de Mali Finance, le GIE « BEE BA » a réussi sa
mutation dans la savonnerie et I’assainissement du quartier. Avec ’aide de Fanta Madi
Diakité de G FORCE, un encadreur formé par Mali Finance, le GIE féminin « BEE
BA », spécialisé dans la confection des tapis de salon, a été créé en 1998 et compte six
femmes et un homme.

La formation Micro Plan est venue a point
nommeé car le GIE n’arrivait pas a s’épanouir.

Mme Joséphine Marie Traoré, promotrice :
« Nos activités génératrices de revenus étaient
beaucoup plus lentes que les autres. Pour
faire un tapis, taille normale, il nous fallait
trois & quatre mois dont 4 heures par jour
pendant 5 jours. Les membres du GIE Bee Ba
sont des femmes mariées qui n’ont que l’apres
midi pour se rendre a [’atelier de tissage. La
formation nous a permis de faire maintenant




du savon et ['assainissement du quartier. Toutes nos activités (dépenses et achats) sont

planifiees et notées dans un cahier comptable. »

Gréace a la formation, « BEE BA » a désormais des comptes au niveau de Nyesigiso et de

la BNDA.
Mme. Traore dans P’atelier de tissage du GIE

« BEE BA »

Avec la formation Micro Plan de Mali Finance, les 25 femmes de ’association Jékabara
Agro alimentation de Pelengana s’en sortent a Ségou grace a ’augmentation de leurs

revenus.

Avant que Mali Finance n’entre dans leur vie, les membres étaient obligées de cotiser
tous les vendredis 500 FCFA chacune, pour faire I’achat des matiéres premieres et payer
la location de leur magasin. La formation de Mali Finance leur a permis de diversifier
leurs activités car elles faisaient avant le sechage de certains produits agro alimentaires
tels que 1’oignon, I’ananas, la mangue et les 1égumes et elles y ont ajouté maintenant la

savonnerie, le fonio et la viande.

Mme. Sidibé Moussocoro, transformatrice et présidente
de I'association

Mme. Sidibé Moussocoro Coulibaly,
une transformatrice a Ségou, est la
présidente de I’association : «Avant
la formation, [’association avait
d’énormes difficultés a pouvoir faire
face aux dépenses. Nous avons
maintenant un cahier comptable et
nous planifions toutes les activités.
Nos bénéfices nous ont méme permis
de payer un consultant pour une
formation sur les techniques de
fabrication du savon. La formation
nous a aussi aidées a améliorer la
presentation des emballages et des
étiquettes. Je  souhaite qu’il y ait
d’autres sessions sSur les techniques

de transformation et de marketing et un suivi de nos activités par Mali Finance. Je
compte beaucoup sur [’aide de Mali Finance dans le domaine de I’appui conseil et du
renforcement des capacités des autres membres de [’association. »

La présidente vient d’assister, au Sénégal, a une foire exposition des produits agro
alimentaires avec de la viande séchée. Elle a non seulement tout vendu mais a regu
¢galement des commandes. D’ou sa satisfaction, « Apres le calcul de tous les frais, j'ai
fait un bénéfice d’environ 100 Dollar. Je suis trés contente de cette formation.»



Gréace a la bonne gestion des activités de 1’association, Mme. Sidibé a créé son propre
GIE de communication ou elle s’occupe de tous les aspects logistiques des formations et
séminaires.



